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Maslows behovstrappa

Maslow upptackte att vara behov tillgodoses enligt ett speciellt monster och
kunskap om detta monster, ger dig stora moéjligheter att formulera
argument som passar var motpart. Vi arbetar har med en enklare modell av
trappan som dock val racker for vara syften: att identifiera vilket trappsteg
motparten befinner sig pa.

Det forsta trappsteget ar vart behov av 6verlevnad. Vi prioriterar mat,
varme och klader pa denna niva.

Trygghet innebéar att vi prioriterar exempelvis sparsamhet och en saker bil.
Bra argument: ” Ingen kommer att klaga... Problemfritt.... Ekonomisk...

Pa gemenskapsnivan vill vi leva ” ett liv bland jamlikar”. Argument: "Det har
har manga...Du kan hjalpa manga andra...Du blir medlem i ...”

Uppmarksamhet far vi genom att sticka ut och vara forst med det senaste.
Argument: "Du blir forst... alla ser dig...”

Behovet av utmaningar medfor att vi standigt stravar efter att 6vertraffa
andra. Argument: ” Unik... ingen annan klarar ... extremt exklusiv”
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